Checkliste fiir den Verkauf eines Unternehmens
MyNachfolge.de

1. Vorbereitung des Verkaufs

[J Unternehmensbewertung:

[J Beauftragen Sie einen qualifizierten Gutachter, um eine umfassende
Bewertung Ihres Unternehmens durchzufiihren. Dies sollte eine
Analyse der finanziellen Leistung, der Marktposition, der
Wettbewerbsvorteile und potenzieller Wachstumschancen umfassen.

[J Berlicksichtigen Sie bei der Bewertung nicht nur die aktuellen Finanzen,
sondern auch immaterielle Werte wie Markenimage, Kundenstamm
und Mitarbeiterkompetenzen.

[J Finanzielle Unterlagen:

[J Stellen Sie detaillierte Finanzdokumente zusammen, einschliellich der
letzten drei bis funf Jahresabschliisse, Steuererklarungen,
Cashflow-Analysen und einer aktuellen Bilanz.

[J Erstellen Sie eine Liste aller Vermdgenswerte (inklusive Immobilien,
Ausriistung, Patente) und Schulden (Kredite, Verbindlichkeiten).

2. Optimierung des Unternehmens

[J Betriebliche Effizienz:

[J Analysieren Sie lhre Geschaftsprozesse und identifizieren Sie Bereiche,
in denen Verbesserungen maoglich sind. Dies kann von der Optimierung
der Lieferkette bis hin zur Automatisierung bestimmter Prozesse
reichen.

[0 Uberlegen Sie, ob kurzfristige Investitionen in Technologie oder
Personal die Attraktivitat lhres Unternehmens steigern konnten.

[J Marktpositionierung:

[J Starken Sie Ihre Position am Markt durch gezielte
MarketingmalRnahmen. Dies kann die Aktualisierung lhrer Website, die
Verbesserung der Online-Prasenz oder spezielle Werbekampagnen
umfassen.

[ Uberpriifen und aktualisieren Sie lhre Geschaftsplane, um potenziellen
Kaufern eine klare Vision fiir die Zukunft des Unternehmens zu bieten.

3. Rechtliche und steuerliche Vorbereitung

[J Rechtliche Uberpriifung:
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[J Stellen Sie sicher, dass alle Unternehmensdokumente, wie
Grindungsurkunden, Vertrage, Lizenzen und Genehmigungen, aktuell
und in Ordnung sind. Dies beinhaltet auch die Uberpriifung von
Mitarbeitervertragen und -vereinbarungen.

[J Klaren Sie potenzielle rechtliche Risiken, wie laufende oder drohende
Rechtsstreitigkeiten.

[J Steuerliche Beratung:

[J Konsultieren Sie einen Steuerberater, um die steuerlichen
Auswirkungen des Verkaufs zu verstehen und zu minimieren. Dies
umfasst die Planung von Steuerstrategien, um Kapitalertragssteuern zu
optimieren.

4. Verkaufsdokumentation

[J Erstellung eines Informationsmemorandums:

[J Erstellen Sie ein umfassendes Dokument, das Ihr Unternehmen
prasentiert. Dies sollte eine detaillierte Beschreibung des
Unternehmens, seiner Geschichte, Produkte/Dienstleistungen, des
Marktes, des Managements, der Mitarbeiterstruktur und der Finanzen
umfassen.

[J Stellen Sie sicher, dass das Memorandum professionell gestaltet ist
und alle relevanten Informationen in einer klaren und verstandlichen
Form prasentiert.

[J Vertraulichkeitsvereinbarungen:

[J Bereiten Sie NDAs (Non-Disclosure Agreements) fiir potenzielle Kaufer

vor, um lhre Geschaftsinformationen und -strategien zu schiitzen.

5. Suche nach Kaufern

[J Marketing des Unternehmens:

[J Entwickeln Sie eine zielgerichtete Strategie, um Ihr Unternehmen
potenziellen Kaufern zu prasentieren. Dies kann die Nutzung von
Online-Plattformen wie www.MyNachfolge.de, die Zusammenarbeit mit
Unternehmensmaklern oder das direkte Ansprechen von potenziellen
Kaufern in Ihrer Branche umfassen.

[J Nutzen Sie lhr professionelles Netzwerk, um diskret nach Interessenten
zu suchen.
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6. Verhandlungsphase

[J Angebotsbewertung:

[ Bewerten Sie eingehende Angebote sorgfiltig. Vergleichen Sie diese
nicht nur mit lhrer Unternehmensbewertung, sondern beriicksichtigen
Sie auch Zahlungsbedingungen und andere Vertragsklauseln.

[ Seien Sie offen fiir Verhandlungen, aber setzen Sie sich klare Grenzen
hinsichtlich des Mindestverkaufspreises und anderer wichtiger
Bedingungen.

[J Verhandlungsfiihrung:

[J Fihren Sie Verhandlungen professionell und zielorientiert. Bereiten Sie
sich auf verschiedene Szenarien vor und seien Sie bereit, flexibel auf
Angebote zu reagieren.

7. Due Diligence des Kaufers unterstiitzen

[J Zusammenarbeit:
[ Stellen Sie alle erforderlichen Dokumente und Informationen fiir die
Due Diligence des Kaufers bereit. Dies umfasst Finanzberichte,
Geschaftsplane, Kundenlisten, Vertrage und rechtliche Dokumente.
[J Seien Sie proaktiv und transparent in der Kommunikation, um den
Prozess zu beschleunigen und Vertrauen aufzubauen.

8. Vertragsabschluss und Ubergabe

[J Kaufvertrag:

[J Arbeiten Sie mit einem erfahrenen Anwalt zusammen, um einen fairen
und umfassenden Kaufvertrag zu erstellen. Achten Sie darauf, dass alle
Aspekte des Deals, einschliel3lich Zahlungsmodalitaten,
Ubergabefristen und Garantien, klar definiert sind.

[J Planen Sie eine strukturierte Ubergabe, um einen reibungslosen
Ubergang zu gewahrleisten. Dies kann die Einarbeitung des neuen
Eigentiimers, die Ubergabe von Kundenkontakten und die
Sicherstellung der Kontinuitat von Geschaftsbeziehungen umfassen.

9. Nachverkaufsaktivitaten

[J Steuerliche und rechtliche Abschlussarbeiten:

Nutzen Sie die Plattform MyNachfolge.de zum Kauf und Verkauf von Unternehmen!

© MyNachfolge.de - ein Produkt der atris Holding Unternehmergesellschaft (haftungsbeschrankt) 2023, alle Rechte vorbehalten.

Alle Inhalte werden nach bestem Wissen und Gewissen erarbeitet. Es wird kein Anspruch auf Vollstandigkeit und AusschlieBlichkeit der Inhalte gestellt. Die zur Verfiigung
gestellten Informationen ersetzen keine individuelle juristische oder steuerliche Beratung. Sie sind unverbindlich und nicht Gegenstand eines Beratungsvertrages. Eine
Haftung fir die auf www.MyNachfolge.de verdffentlichten Inhalte wird daher nicht ibernommen.


http://www.mynachfolge.de

Checkliste fiir den Verkauf eines Unternehmens
MyNachfolge.de

[J Erledigen Sie alle notwendigen steuerlichen und rechtlichen
Formalitdten nach dem Verkauf. Dies beinhaltet die Ubertragung von
Eigentumsrechten, die Abwicklung von Steuerverbindlichkeiten und die
Aktualisierung von Geschaftsdokumenten.

[J Nachbetreuung:

[J Bleiben Sie fiir eine vereinbarte Zeit als Berater oder Ansprechpartner
verfligbar, um die Ubergabe zu unterstiitzen und eventuelle Fragen zu
klaren.

Sie benotigen mehr Informationen? | u

gzt

Scannen Sie den QR Code oder besuchen Sie uns unter www.MyNachfolge.de E
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